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AUSTRIAN PAYMENT ACADEMY S P EC l A L

Innovative Payment-
Technologien im Handel

mit Buy-Now-Pay-Later, Unified Commerce
& Marktplatzen auf die nachste Umsatzstufe

Wie kénnen neue Paymentlésungen zu mehr Umsatz und Erfolg beitragen?

Wir erfahren von zwei ausgewiesenen Experten alles Wichtige zu diesem Thema - und wie wir die Ldsungen einsetzen
und umsetzen kdnnen. Der Kurs richtet sich an Mitarbeiterinnen und Fihrungskréfte aus Handel, e-commerce, Industrie,
Banken, Payment-Dienstleistern, Gewerbe sowie Institutionen und Berater, die zu diesem wichtigen Bereich aktuellstes
Know-how aus erster Hand beziehen mochten.

©® Termin der Veranstaltung, 21. November 2025, 9:00 Uhr,
maximal 2 Stunden, keine Pause

© Prdsenzunterricht an zentraler Location in Wien: 1010 Wien,

Anmeldung per E-Mail

. Karntner StraRBe 8 (Management Club)
oder auf unserer Website: J

© Remote-Teilnahme (Zoom Videokonferenz) moglich

© office@paymentacademy.at

9 www.paymentacademy.at © die Teilnahmegebuhr je Person betragt € 200,- (+Ust.), kostenlos
fiir APAc-Alumni (Absolventen des ,Grundkurs Payment")

© Sprache: Deutsch

> paymentacademy.at


https://paymentacademy.at
mailto:office%40paymentacademy.at?subject=Anmeldung%20zum%20Special%20Payment%20Technologien%20im%20Handel%20III
https://paymentacademy.at/kurse/innovative-payment-technologien-im-handel-21-11-2025
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m Moderierte
Q&A

Wie kann man mit flexiblen Bezahl-Optio-
nen die Kaufkraft der Kunden sowie den
durchschnittlichen Bestellwert erhéhen?
Was ist Unified Commerce und warum
profitiert sowohl der Handel als auch der
Konsument von dieser Technologie?

Es wird ein Uberblick Gber Onlinemarkt-
platze gegeben und dabei Chancen auf-
gezeigt, wie man als lokaler Anbieter und

Moderierte Q & A mit den Teilnehmerinnen
zu den heilesten Themen.

Produzent gegentber den chinesischen
Plattformen wie Temu & Shein weiterhin
bestehen und profitieren kann. In einem

brandaktuellen Teil wird dargestellt, wie
Temu den europaischen Markt erschlief3t.

Christoph Heinzle

ist Geschaftsflihrer bei Unzer und verantwortlich fir
den &sterreichischen Markt sowie flir Go-To-Market
Strategien und Business Growth der Unzer Gruppe.

Markus Miklautsch

ist bereits seit 25 Jahren im E-Commerce tatig, sowohl
als Handler wie auch als Experte. Er verbindet dabei

den klassischen Handel mit der kreativen Softwareent-

wicklung und strategischer Beratung. Als erfahrener
Datenarchitekt und Automatisierungsexperte hat er
sich auf Multichannel-Strategien und Marktplatze
spezialisiert.

Peter Neubauer

ist Grunder der APAc und langjahrig in verschiedens-
ten Funktionen im Payment tatig.

Starke Partner unterstltzen die APAC:

VISA Curonet unzer X

vnzer

Unzer digitalisiert den Handel mit Zahlungs- und

Softwarelésungen entlang der gesamten Wert-
schopfungskette. Von Online-Einkdufen Gber mobile
Kassensysteme bis hin zu Geschafts- und Management-
prozessen vernetzt und vereinfacht Unzer zentrale
Abl3ufe im Einzelhandel. Das ganzheitliche Okosystem
hilft Handlern, ihre Geschaftsmodelle zu optimieren,
wahrend ihre Kunden von einem einfachen und naht-
losen Einkaufserlebnis profitieren. Uber 85.000 Handler
aus ganz Europa nutzen das Angebot von Unzer. Das
Unternehmen beschaftigt Gber 700 Mitarbeiter in acht
Niederlassungen in Deutschland, Osterreich, Danemark
und Luxenburg.

xretuﬂer“

Das Team von Xretailer.com optimiert Prozesse und
erhéht die Sichtbarkeit von KMUs und mittelstandi-
schen Unternehmen auf internationalen Plattformen.
Xretailer pflegt und bietet enge Partnerschaften

mit Google, Amazon, Kaufland und Zalando. Markus

Miklautsch wurde unter anderem von Amazon und
Google als Markenbotschafter genannt.
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